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Anhéingerkupplungen als attraktives Zusatzgeschaft

fiir Reifenbetriebe

Outsourcing an Rameder-Montage-Points — ,Lukrative Margen® bei

Arbeitsleistung und Teilen

Viele Reifenbetriebe sind Spezialwerkstatten mit weitgehend standardisierten Ablaufen. AuBerhalb der saisonalen
Spitzen im Friihjahr und Herbst sinkt die Auslastung allerdings spiirbar, was die Frage nach einem zusétzlichen Stand-
bein aufwirft. Neben den Klassikern wie Bremsen-, Fahrwerk-, Auspuff- oder Klimaservice existiert laut Rameder noch
eine weitere interessante Nische, an die Werkstattbetreiber nicht unbedingt sofort denken: Anhangerkupplungen. Das
Unternehmen Rameder betreibt mit wwwkupplung.de bereits seit 2002 den mittlerweile fihrenden Endkundenonli-
neshop fiir die praktischen Zughaken, ist aber auch ein etablierter Partner der Werkstatten und bietet diesen einen
besonderen Montageservice; ein Business-Modell mit ,genug Luft fur lukrative Margen®.
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Anhéngerkupplungsspezialist Rameder bietet
auch Untemnehmen im Reifenmarkt an, Dienst-
leistungen outzusourcen

abei ist der Zugriff auf das Rameder-Sortiment auch

Uber das Teilemanagementsystem TecDoc moglich. Da

es gerade kleineren Betrieben hdufig am nétigen Know-

how und der passenden Ausristung fir die Anhéanger-
kupplungsmontage fehlt, bietet Rameder mittlerweile auch die
Maglichkeit, den kompletten Vorgang outzusourcen. Moderne Bus-
systeme und die Freischaltproblematik komplizieren den Anschluss
der Elektrosatze heute ndmlich erheblich und erfordern spezielles
Equipment.

Deshalb sorgt Rameder bereits seit 2016 fur die notige Werk-
stattinfrastruktur, indem in deutschen Stadten sukzessive soge-
nannte Montage-Points eingerichtet werden. Heute — zwei Jahre
spater — umfasst das Netz bereits 14 Betriebe, die Uber ganz
Deutschland verteilt sind. Dabei handelt es sich um unterneh-
menseigene Spezialwerkstatten, die nonstop Anhangerkupplun-
gen montieren. ,Diesen Service konnen nicht nur Privatpersonen,
sondern auch Firmen in Anspruch nehmen, die von rabattierten
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Rameder richtet seit 2016 in deutschen Stadten sukzessive Montage-Points fiir Anhangerkupp-
lungen ein, an die auch Reifenhandler vermitteln kdnnen und dabei ,sowohl beim Teileverkauf
als auch der Montageleistung genug Luft filr lukrative Margen” erhalten

Preisen profitieren”, erklart dazu das Unternehmen. Routine und
Know-how bewirken laut Rameder besonders schnelle Durchlauf-
zeiten bei qualitativ Uberzeugender Ausfiihrung. ,Denn als Europas
groBter Anbieter von Anhdngerkupplungen und Transportzubehdr
kennt Rameder das Metier so gut wie kein anderer. Sdmtliche Be-
sonderheiten der unterschiedlichen Anhangerkupplungsmodelle
und der infrage kommenden Fahrzeuge sind den Profis bekannt.”

Die jeweilige Werkstatt tritt bei diesem Business-Modell ledig-
lich als Vermittler auf und kiimmert sich nach dem Verkauf der je-
weiligen Leistung um die Verbringung der Kundenfahrzeuge. Da
die Anhangerkupplungen nicht selbst angeliefert werden mussen,
sondern direkt in den néchstgelegenen Montage-Point bestellt
werden konnen, wird die Logistik weiter vereinfacht. ,Insgesamt
konnen Werkstatten durch die Vermittlung von Rameder-Produkten
und entsprechender Montageleistungen gleich doppelt profitieren,
da sowohl beim Teileverkauf als auch der Montageleistung genug
Luft fir lukrative Margen bleibt." ab



